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Bijlage 1 Distributiekolom 

Innovate wil direct het product verkopen aan schoonmaakbedrijven. Hieronder is de distributiekolom van het product weergegeven (vanaf oerleverancier-eindgebruiker).
Distributiekolom AM ShineOn
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Bijlage 2 AM ShineOn
Voorbehandeling

De op nano technologie gebaseerde voorbehandeling wordt als eerste stap van de 2-komponenten-behandeling op het glas aangebracht. Bij deze component gaat

het om de vloeistof, die uw raam de hydrofiele werking bezorgt. Men spreekt

hierbij van de grondlaag.

Het wordt als eerste op het van te voren gereinigde raam aangebracht en goed

ingewreven. De overvloedige vloeistof van de voorbehandeling wordt helemaal

verwijderd met water. Slechts enkele minuten na het aanbrengen, vormt water een film op het raam, omdat de voorbehandeling de oppervlaktespanning van de ruit verandert. De „waterfilm“-ontwikkelende eigenschap wordt dan aansluitend door de nano coating voor een paar jaar gegarandeerd. Zo blijft uw raam langdurig zelfreinigend.

AM ShineOn Coating

De op nano technologie gebaseerde sealing (coating) activeert het fotokatalytisch proces en maakt het raam zelfreinigend.

Na de voorbehandeling wordt de coating als een soort lak aangebracht. UV-licht, wat ook bij bewolking aanwezig is, activeert de coating, hardt het uit en maakt

het krasbestendig. Het complete uithardingsproces van de coating op

het raam duurt 2 tot 4 weken. In deze tijd mag het raam niet mechanisch schoon

worden gemaakt en daarna hoeft de ruit alleen nog maar met water behandelt te worden.

Am ShineOn proces: hydrofiel foto-analytisch proces 

Op normale ramen hechten vuil en water aan de oppervlakte. Bij regen vormen zich waterdruppels die het raam na het drogen er vies uit laat zien.

Op AM ShineOn gecoate ramen activeert UV-licht het fotokatalytisch proces.

Dit zorgt ervoor dat organische materialen in Co2 en water omgezet worden.

Het super hydrofiele raamoppervlakte spreidt water tot een dunne film, die zich gelijkmatig over het raamoppervlakte verdeelt.

Door de zwaartekracht zakt de waterfilm naar beneden en neemt daarbij het vuil mee. Het raam wordt gewassen. Het vuil wordt weggespoeld. Het raam is stralend schoon.

Nanotechnologie
Men onderscheidt bij producten uit de Nanotechnologie 2 werkwijzen:
hydrofobe = waterafstotend en hydrofiel = waterspreidend.

Spreekt men van het lotusbloem effect, gaat het om een waterafstotende opper-
vlakte. Dit verschijnsel heeft men bij de bladeren van de lotusbloem geconstateerd.
Vandaar de benaming. 

Een hydrofobe oppervlakte laat neerkomende vloeistof meteen druppels vormen. Deze kunnen dan door wind enz. gemakkelijk weggeblazen worden. Er kan niets op de oppervlakte blijven zitten. 

In tegenstelling daartoe laten hydrofiele oppervlakten geen druppelvorming toe. Elk neergekomen vloeistof wordt gespreid tot een film die zich gelijkmatig over de oppervlakte verdeelt. Het voordeel van gecoate ramen hierbij is, dat het vuil in de waterfilm wordt ingelijfd. Daardoor wordt het gelijkmatig afgewassen.
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	waterafstotend - druppelvorming
	 
	waterspreiding - filmvorming


              Lotusbloemeffekt                                   AM ShineOn                
Bijlage 3 Organogram Innovate GmbH
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Bijlage 4 Enquêtelijst schoonmaakbedrijven in Nederland

Voor het invullen van een vakje kunt u er dubbel op klikken en dan het hokje ‘ingeschakeld’ aanvinken.

1. Wat is de naam van uw schoonmaakbedrijf?

………………………………………………………………………………………………………
2. Hoeveel werknemers heeft u in dienst?

 FORMCHECKBOX 
a. 10-50

 FORMCHECKBOX 
b. 50-100

 FORMCHECKBOX 
c. 100-200

 FORMCHECKBOX 
d. 200- meer

3. Biedt uw bedrijf als dienst glasreiniging aan?

 FORMCHECKBOX 
Ja

 FORMCHECKBOX 
Nee

De rest van de vragen hebben betrekking op de glasreiniging!

4. Welke methode gebruikt u voor de glasreiniging van gebouwen?

 FORMCHECKBOX 
 Ladder

 FORMCHECKBOX 
 Hoogwerker

 FORMCHECKBOX 
 Telescoopbewassing

5. Waar koopt u de schoonmaakproducten in? Heeft u groothandel ingevuld, wat is de naam van de groothandel?

 FORMCHECKBOX 
 Groothandel, ………………………………………………………………………………………………………

 FORMCHECKBOX 
 Producent van product

6. In welke branches bevinden uw klanten zich?(meerdere antwoorden zijn mogelijk)

 FORMCHECKBOX 
a. Zakelijke dienstverlening

 FORMCHECKBOX 
b. Industrie

 FORMCHECKBOX 
c. Detailhandel

 FORMCHECKBOX 
d. Ziekenhuizen

 FORMCHECKBOX 
e. Horeca/ hotels

 FORMCHECKBOX 
f. Overheid

 FORMCHECKBOX 
g. Onderwijsinstellingen

7. Zijn onderstaande gebouwen/kantoren een van uw klanten? (zo ja, kruis aan welke dat zijn)

 FORMCHECKBOX 
a. Luchthavens

 FORMCHECKBOX 
b. Autodealers

 FORMCHECKBOX 
c. Hotels

 FORMCHECKBOX 
d. Banken

 FORMCHECKBOX 
e. Ziekenhuizen

 FORMCHECKBOX 
f. Anders, namelijk……………………………………………………………………………………………
Innovate wil samen met een aantal partners in Nederland succesvol zaken doen met een nieuw uniek glasreinigingsproduct AM ShineOn. 

8. Heeft u eventueel interesse in ons, om een nieuw High Tech glasreinigingsproduct bij de klanten(en) aan te brengen?

 FORMCHECKBOX 
Ja, bezoek dan onze website:http:// www.am-shineon.com
 FORMCHECKBOX 
Nee, dank u wel
9. Voor meer informatie in uw bedrijf, mag Innovate dan contact met u opnemen?

 FORMCHECKBOX 
 Ja, tuurlijk

 FORMCHECKBOX 
 Nee, liever niet

10. Wat zijn de contactgegevens van deze persoon?

a. Naam contact persoon:

b. Emailadres:

c. Telefoonnummer:

Bedankt voor het invullen van de enquête!

Voor meer informatie kunt u contact opnemen met :

Contactpersoon:
Joan Hoogma projectleiding Nederland

Per email: 

joan.hoogma@am-shineon.com
Of per telefoon:  
+31 (0)478 553 800
Website:

www.am-shineon.com

Bijlage 5 Uitwerkingen confrontatiematrix 
	
	Kansen
	Bedreigingen

	
	1. Geen/weinig concurrentie

	2.Goede referenties( klantenkring  groot


	3.Interesse 

nanotechnologie


	4.Afname personeel binnen schoonmaak

industrie
	5.Specialistische vraag groeit
	1.Verandering wet-en regelgeving

	2.Andere nanoproducten op de markt


	3.Automatisering


	4.Inflatie 
	5.Toename 

concurrentie

	Sterkten
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.Eerste speler op NL markt (nanotech-nologie)
	+
	+
	++
	+
	++
	
	-
	-
	-
	-
	7/+, 4/-,2
	

	2.Milieuvrien-delijk product
	+
	+
	++
	++
	++
	
	-
	-
	-
	
	8/+,3/-,5
	

	3.Patent AM ShineOn
	+
	+
	++
	+
	++
	-
	-
	-
	-
	
	7/+,4-,3
	

	4.Kennis Nano-technolo-

gie
	+
	
	++
	+
	++
	
	+
	-
	-
	
	7/+,2/-,6
	

	5.Zeer innovatief
	+
	+
	++
	+
	++
	-
	+
	-
	-
	
	8/+,3/-,5
	

	Zwakten
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.Weinig kennis vd markt
	-
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	--
	--
	-
	
	
	1/+,5/-,-4
	

	2.Geen naamsbe-kendheid
	
	--
	++
	
	
	
	-
	
	
	
	1/+,3/-,-2
	

	3.Potentiële klanten onbekend met Innovate
	-
	-
	+
	
	
	
	-
	
	-
	-
	1/+,5/-,-4
	

	4.Het overtuigen van uniek product
	-
	+
	-
	
	+
	
	-
	
	
	-
	2/+,4/-,-2
	

	5.Weinig/

geen uitbreiding personeel
	-
	
	
	+
	-
	
	
	
	
	--
	1/+,4/-,-3
	

	
	4/+,4/-,0
	5/+,3/-,-2
	13/+,11/-,12
	7/+,0/-,7
	11/+,-1,10
	0/+,4/-, -4
	2/+,8/-,-6
	0/+,6/-, -6
	0/+,6/-, -6
	0/+,5/-, -5
	
	


Uit de confrontatiematrix kan worden geleid, dat de strategische opties kan worden gemaakt uit de Sterkten-Kansen. De belangrijkste drie opties die kunnen worden gemaakt zijn:

Optie 1. S2K3
Door de opkomst van Nanotechnologie kunnen meer bedrijven geïnteresseerd raken in producten, gebaseerd op Nanotechnologie. Op het gebied van Nanotechnologie is er in de laatste jaren veel onderzoek gedaan in Nederland. Er zijn weinig bedrijven die een hoog kwaliteitsproduct hebben ontwikkeld, op basis van Nanotechnologie. Doordat Innovate weinig concurrenten heeft, kan zij inspelen op de behoeftes van de klant.
+ Er is veel onderzoek gedaan door universiteiten naar Nanotechnologie. Er kan inzicht  worden verkregen in deze onderzoeken en daarop inspelen.
+ Innovate kan zelf onderzoek gaan doen naar de ontwikkeling van Nanotechnologie in Nederland.
- Er is veel geheimhouding tussen bedrijven over de ontwikkeling van Nanotechnologie. Waardoor het voor de consument niet tastbaar is en zij meer interesse kunnen krijgen. 
- Het kost veel tijd en energie om zelf het onderzoek te doen naar de ontwikkeling van Nanotechnologie. 
Optie 2. S2K4

Uit onderzoek van het blad ‘Service Management’ is gebleken dat het personeel het afgelopen jaar is gedaald binnen de schoonmaakbedrijven. De reden hiervoor is, is dat zij kosten willen besparen en meer gaan automatiseren. Om AM ShineOn op de ramen aan te brengen, is er minder personeel nodig. Dit is vanwege de lage frequentie voor de glasbewassing. Omdat er geen concurrenten zijn die een garantie bieden van 2 jaar, kan Innovate op de personeelsafname inspelen binnen de schoonmaakindustrie.
+ Voor AM ShineOn is er minder personeel nodig, doordat het minder arbeid vraagt. Voor schoonmaakbedrijven zal dit voordelig zijn, als zij de kostenpost ‘personeel’ willen verlagen.
- Schoonmaakbedrijven (personeel) kunnen dit zien als een bedreiging.
- Als schoonmaakbedrijven meer gaan automatiseren, kunnen zij AM ShineOn niet aanbrengen. Dit moet namelijk handmatig worden aangebracht.
Optie 3. Z2K3
Innovate heeft in Nederland nog geen naamsbekendheid gecreeërd met AM ShineOn. De potentiële doelgroep kent waarschijnlijk Innovate alleen op het gebied van vochtige doekjes. Alhoewel Innovate niet direct levert aan deze doelgroep. Innovate zal naamsbekendheid moeten gaan creeëren. Doordat de interesse in Nanotechnologie groei, kan Innovate hierop inspelen. Dit kunnen zij doen door de juiste promotiemiddelen in te zetten. Met name persoonlijke verkoop is zeer belangrijk. 
+ De interesse naar Nanotechnologie is er al onder de schoonmaakbedrijven. Innovate kan hierop inspelen, omdat zij een van de weinige bedrijven zijn die een product hebben, gebaseerd op een goede technologie op maat.
+ Innovate kan de beste strategie ontwikkelen, voor AM ShineOn voor de schoonmaakmarkt. 
- Innovate moet de klant ervan overtuigen dat zij een uniek product hebben, die niemand anders kan aanbieden.
- Innovate heeft nog geen naamsbekendheid. 
Bijlage 6 Informatie Advertentietarieven Vakbladen

Professioneel Schoonmaken (PS)

Frequentie 10 x per jaar (4.000 oplagen)
Advertentietarieven en –formaten per 1 januari 2008

1/1 pagina full colour (CMYK) € 2.414

1/2 pagina full colour (CMYK) € 1.811

1/4 pagina full colour (CMYK) € 1.327

Kortingen

Prijs voor bijsluiter tot gewicht
10 gram € 1.595

20 gram € 1.995

30 gram € 2.195

Vanaf 30 gram op aanvraag

Er is nog een manier om een bedrijf te profileren in PS. Dat is een vermelding in het producten- en dienstenregister. Middels dit register geeft u een visitekaartje af aan de lezer.

Het producten- en dienstenregister van PS kent twee varianten:

Logo-vermelding en logo- en beeldvermelding. Naast de bekende NAW-gegevens is er voor beide varianten een mogelijkheid om 5 specialisaties of productlijnen te vermelden. Adverteren in het producten- en dienstenregister gebeurt op basis van één jaar.

De prijs van een vermelding met logo in het producten- en dienstenregister kost per plaatsing € 75* per keer ofwel € 750* per jaar.

* Kosten inclusief porto, technische kosten en handling, exclusief 19% BTW

Technische gegevens

Drukprocédé Offset: Staccato, FM Screening

Papiersoort

Bladspiegel 210 x 297 mm

Zetspiegel 1/1 pagina 190 x 275 mm

1/2 pagina liggend 190 x 135 mm

1/2 pagina staand 92 x 275 mm

1/4 pagina liggend 190 x 65 mm

1/4 pagina staand 92 x 135 mm

Service Management

Frequentie 10 x per jaar (3.199 oplagen)

Advertentietarieven 

	1/1 pagina (zw): 
	€ 1790.00

	1/2 pagina (zw): 
	€ 1010.00


	1/4 pagina (zw): 
	€ 590.00


Facility Management Magazine

Facility Management Magazine is hét toonaangevende vaktijdschrift voor facility managers en inkopers. Elke maand wordt dit magazine gelezen door ruim 23.000 facility managementprofessionals. Het bereik is optimaal.

Uit recent onafhankelijk onderzoek door Forum Marketing Research naar het bereik van vakbladen voor facility managers, blijkt dat Facility Management Magazine het meest gelezen facilitaire blad is, zowel in de profit- als non-profitsector. 

In Facility Management Magazine wordt maandelijks geinformeerd over de nieuwste ontwikkelingen in het facilitaire werkveld. Vakinhoudelijke kennis wordt gekoppeld aan innovatieve opinies en dynamische trends. Nieuwe managementinzichten en -technieken worden gepresenteerd. 
Frequentie 12 x per jaar (6.000 oplagen per editie)
Lezergroepen

• facility managers;

• inkoopmanagers;

• financiële managers;

• directies;

• hoofden interne en technische diensten;

• ICT-managers;

• vastgoed-/huisvestingsmanagers;

• gebouwbeheerders.
Advertentietarieven

	Zwart/wit
	1x
	3x
	6x
	10x

	1/1 pagina
	€2.045
	€1.840
	€1.650
	€1.385

	1/2 pagina
	€1.040
	€995
	€955
	€790

	
	
	
	
	

	Toeslagen
	
	
	
	

	Steunkleur
	€395
	
	
	

	Full-colour
	€1.120
	
	
	

	Bijsluiters
	Op aanvraag
	
	
	


Advertentieformaten
	
	Staand
	Liggend

	1/1 pagina
	188x266 mm
	

	1/2 pagina
	90x266 mm
	188x130 mm


Bijlage 7 Onderzoeksresultaten enquête schoonmaakbedrijven
Dit zijn de resultaten van uw enquête. Het totaal aantal teruggestuurde vragenlijsten aan de enquête is 12. Het totaal aantal getoonde enquêtes is 27.

1. Wat is de naam van uw schoonmaakbedrijf?

	Popken Schoonmaalorganisatie

	VKS Assendelft B.V

	Meijboom Facilities B.V.

	schoonmaakbedrijf luinge bv

	Barones schoonmaakdiensten b.v.


2. Hoeveel werknemers heeft u in dienst?

	10-100
	 5
	 41.7 %
	             
 



	100-250
	 0
	 0 %
	 



	250-300
	 0
	 0 %
	 



	300-350
	 3
	 25 %
	        
 



	350-meer
	 4
	 33.3 %
	          
 



	N
	 12
	 100 %
	


3. Biedt uw bedrijf als dienst glasreiniging aan?

	Ja
	 11
	 91.7 %
	                            
 



	Nee
	 1
	 8.3 %
	  
 



	N
	 12
	 100 %
	


De volgende vragen hebben alléén nog maar betrekking op de glasreiniging

4. Welke methode gebruikt u voor de glasreiniging van gebouwen?

	Ladder
	 12
	 100 %
	                              
 



	Hoogwerker
	 12
	 100 %
	                              
 



	Telescoopbewassing
	 11
	 91.7 %
	                            
 



	N
	 12
	 100 %
	


5. Waar koopt u de schoonmaakproducten in? Heeft u groothandel ingevuld, wat is de naam van deze groothandel?

	Groothandel in schoonmaakproducten
	 7
	 58.3 %
	                 
 



	Direct bij de producent van het product
	 5
	 41.7 %
	             
 



	Anders, namelijk
	 2
	 16.7 %
	     
 



	N
	 12
	 100 %
	


5. Waar koopt u de schoonmaakproducten in? Heeft u groothandel ingevuld, wat is de naam van deze groothandel?: Groothandel in schoonmaakproducten

	Gelecon

	Masso

	pROFYSAN

	hijman

	Haagclean


5. Waar koopt u de schoonmaakproducten in? Heeft u groothandel ingevuld, wat is de naam van deze groothandel?: Anders, namelijk

	LEVERANCIER DRAAGBAAR KLIMMATERIAAL


6. Zijn onderstaande gebouwen/kantoren een van uw klanten? (meerdere antwoorden zijn mogelijk)

	Luchhavens
	 3
	 25 %
	        
 



	Autodealers
	 7
	 58.3 %
	                 
 



	Hotels
	 7
	 58.3 %
	                 
 



	Banken
	 6
	 50 %
	               
 



	Ziekenhuizen
	 5
	 41.7 %
	             
 



	Anders, namelijk
	 9
	 75 %
	                       
 



	N
	 12
	 100 %
	


6. Zijn onderstaande gebouwen/kantoren een van uw klanten? (meerdere antwoorden zijn mogelijk): Anders, namelijk

	scholen/kantoren

	Woningbouwcorp.

	SCHOLEN

	KANTOREN WOONAPPARTEMENTEN

	kantoren /scholen / 


7. In welke branches bevinden uw klanten zich? (meerdere antwoorden zijn mogelijk)

	Zakelijke dienstverlening
	 9
	 75 %
	                       
 



	Industrie
	 7
	 58.3 %
	                 
 



	Detailhandel
	 8
	 66.7 %
	                    
 



	Ziekenhuizen
	 5
	 41.7 %
	             
 



	Horeca/ Hotels
	 6
	 50 %
	               
 



	Overheid
	 9
	 75 %
	                       
 



	Onderwijsinstellingen
	 10
	 83.3 %
	                         
 



	N
	 12
	 100 %
	


Innovate wil samen met een aantal partners in Nederland succesvol zakendoen met een nieuw uniek glasreinigingsproduct ´AM ShineOn´

8. Heeft u eventueel interesse in ons, om een nieuw High Tech glasreinigingsproduct bij de klant(en) aan te brengen?

	Ja, bezoek dan onze website http://www.am-shineon.com
	 7
	 58.3 %
	                 
 



	Nee, dank u wel
	 5
	 41.7 %
	             
 



	N
	 12
	 100 %
	


9. Voor meer informatie in uw bedrijf, kan Innovate eventueel contact met u opnemen?

	Ja, tuurlijk
	 3
	 25 %
	        
 



	Nee, liever niet
	 9
	 75 %
	                       
 



	N
	 12
	 100 %
	


10. Wat zijn de contactgegevens van deze persoon?

	Naam contact persoon: 

	Emailadres: 

	Telefoonnummer: 


	Bob kuijt

	.

	.


	P.J. Meijboom

	.

	.


	Wim van Krimpen

	.

	.


	j.luinge

	bkuijt@vkls.n

	075-6213041



	


X Beursplan ISSA/Interclean Rai A’dam 6-9 mei 2008
Van 6 tot en met 9 mei is Innovate aanwezig op de ISSA/Interclean beurs. Tijdens de beurs zal AM ShineOn worden geïntroduceerd op de wereldmarkt. Er worden demonstraties gegeven en uitleg over de werking van AM ShineOn.

De stand:

Er is een wandstand van 20m². Stand nummer 411, hal 4. Er is gekozen voor een uniforme standbouw. Deze bestaat uit:

1. scheidingswand(en) wit geplastificeerd, 250 meter hoog;

2. witte 30 cm brede frieslijst met naamsvermelding;

3. het leggen van tapijtvloertegels;

4. een bergruimte van 1m2 met een afsluitbare deur;

5. een tafel met vier stoelen, 1 balie en een barkruk;

6. 1 spot per 4m2;

7. stroomaansluiting (dagstroom) en stroomverbruik (wandcontactdoos en spots);

8. dagelijkse schoonmaak;

Elektriciteit en water:

In totaal is er 1KW (1000 W). Er zijn in totaal 5 spots (elk spot is 120 W). Dat betekent dat er nog 400W over is. Hieronder zijn de benodigdheden die wij nodig hebben voor de stand, waar stroom voor nodig is:

· Laptop: 50 W (waarschijnlijk 2 laptops)

· Koelkast: 500 W

· Koffiezetapparaat (Senseo): 1000 W

· LCD televisie: 200 W

· Waterkoker: 1000 W

· Watercooler 80 W

· Waterpomp 1000 W

In totaal is er nog extra elektriciteit nodig van 5 KW. Dan is er zeker genoeg stroom.

Eten en drinken: (deze kosten worden niet vermeld in het kostenoverzicht)
Accessoires:

· Bloemstuk

· Tafel voor de televisie (balie)
Aanwezige personen:

· Joan (7 tot en met 9 mei)

· Christina (4 tot en met 9 mei)

· Bernd (4 tot en met 9 mei)
· Michael (7 en 8 mei)

· Henrik (6 mei)

· Tatiana (7 mei)
Promotiemateriaal:

· Brochures

· Duitse brochures (300 x)

· Engelse brochures ( 300 x)
· Innovate brochure (300 x)
· Visitekaartjes Innovate

· CD ROM AM ShineOn (50x)
· Balpennen met logo en website (200 x)

· Snoepjes met logo (25 kg)
Overnachtingen:

Voor zes mensen wordt het hotel geregeld. De overnachtingen verschilt per persoon. 
Uitnodigingen bedrijven:

· gratis 50 Engels uitnodigingen (deze krijg je toegestuurd)

· 50 Nederlandse uitnodigingen (€25,-)

· 50 Duitse uitnodigingen (€25,-)

Entreebadges en parkeerkaarten:

Er zijn in totaal 6 entreebadges nodig. Deze badges zijn gratis en zijn al besteld. Er zijn twee parkeerkaarten besteld.

Adverteren in blad:

· Service Management (bedrijfsgegevens, productinformatie, standnr. Etc.)

· Adverteren in catalogus van ISSA/Interclean (hele pagina)

Kostenoverzicht
	Standhuur en inschrijfgeld
	
	

	Stand 20m²
	€4120,-.
	

	Registratiekosten
	€ 495,- 
	

	BTW 19%
	€876,85
	

	Totale kosten
	
	€5491,85

	
	
	

	Uniforme standbouw
	€1800,- 
	

	BTW 19%
	€342,-
	

	Totale kosten
	
	€2142,- 

	
	
	

	Elektriciteit / water
	
	

	5 KW extra elektriciteit
	€449,64
	

	Extra contactdoos
	€25,- 
	

	Totale kosten
	
	€474,64

	
	
	

	Promotiemateriaal
	
	

	Brochures drukken
	
€1590,-
	

	T-shirts
	€1890,-
	

	Totale kosten
	
	€3480,-

	
	
	

	Hotelovernachtingen
	
	

	
	€3270,- 
	

	Totale kosten
	
	€3270,- 

	
	
	

	Uitnodigingen
	
	

	Nederlandse uitnodigingen
	€25,-
	

	Duitse uitnodigingen
	€25,-
	

	BTW 19%
	€9,50
	

	Totale kosten
	
	€59,50

	
	
	

	Adverteren
	
	

	Service Management
	Gratis
	

	Catalogus ISSA/Interclean
	€2000,- 
	

	Totale kosten
	
	€2000,-

	
	
	

	Overige
	
	

	Koelkast
	€75,-
	

	Waterkoeler
	€43,91
	

	Watercontainer
	€18,-
	

	Bloemstuk
	€65,- 
	

	Balie display
	€130,-
	

	Parkeerabbonnement
	€84,06
	

	Totale kosten
	
	€415,97

	Totaal
	
	€17.333,96


XI Top 40 schoonmaakbedrijven
 
	Schoonmaakbedrijf
	Adres
	Plaats
	Telefoonnummer

	ISS Cleaning Services
	Van Deventerlaan 30-40
	Utrecht
	030-2424344

	Asito BV
	Plesmanweg 24
	Almelo
	0546-481233

	CSU Total Care
	Veghelsdijk 2
	Uden
	0413-285111

	Hago NL
	Hilversumstraat 338
	Amsterdam
	020-4350835

	Gom Schoonhouden
	Karel Doormanweg 4
	Schiedam
	010-2981144

	Dolmans Groep
	Lage Dijk Noord 14
	IJsselstein
	030-6872299

	Hectas Bedrijfsdiensten
	Geograaf 30
	Duiven 
	026-3171745

	EW
	Sweerts de Landasstraat 27
	Arnhem
	026-4452400

	Van Berkel Groep
	Bronsstraat 8-10
	Naarden
	035-6951615

	Succes Volendam
	Mgr. C Veermanlaan 10
	Volendam
	0299-392000

	Fonville Schoonmaakbedrijven
	Tragedijk 13
	Coevorden
	0524-512053

	ICS Groep
	Le Havre 53
	Eindhoven
	040-2518200

	Westerveld 
	Larenseweg 125
	Hilversum
	035-6461111

	Robbers schoonmaakdiensten
	Perkinsbaan 14
	Nieuwegein
	030-6024000


	Temco Euroclean Services
	Nijverheidsweg- Noord 123-127
	Amersfoort
	033-4328869

	Jos Hofkes HIG BV
	Koopvaardijweg 1
	Oosterhout
	0162-459440

	Eurest Services
	Laarderhoogtweg 1
	Amsterdam
	020-5643770

	Fortron 
	Nijverheidsstraat 9
	Hoensbroek
	045-5223800

	NederRijn Groep
	Impact 50
	Duiven
	026-3195830

	OCS Nederland BV
	Heulweg 25
	Rijswijk
	015-2143640

	Teico Services
	Zaanweg 49
	Wormerveer
	075-6287526

	Romaro Schoonmaakgroep
	Scheepsmakerstraat 19
	Ridderkerk
	0180-463355

	Stoffels Cleaning
	Mr. F.J. Haarmanweg 53
	Terneuzen
	0115-687410

	Schoonmaakbedrijf Bleijenberg
	Bredaseweg 185
	Etten-Leur
	076-5083594

	Nivo Noord
	Appolloweg 9
	Leeuwarden
	058-2849515

	VSP Schoonmaak
	Fahrenheitstraat 82
	Harderwijk
	0341-412607

	Schoonmaakbedrijf Vlietstra
	Harlingerweg 49
	Franeker
	0517-380090

	SGA Schoonmaak 
	Turbinestraat 4
	Amsterdam
	020-6139221

	Quality Services Group BV 
	Oosteinde 23
	Harderwijk
	0341-438650

	Ditshuizen Schoonmaakdiensten
	Voltastraat 45
	Zevenaar
	0316-523608

	Klüh Service Management Ned. BV 
	Westelijke Randweg 11 
	Amsterdam, Schiphol
	020-4069700

	Novon Schoonmaak
	Simon Stevinweg 14
	Zwolle
	038-4601610

	Schoonmaakbedrijf G.Raggers & Zn.
	Flamingoweg 52
	Uithoorn 
	0297-563070

	Ancora Multidiensten
	Papaverweg 32 B
	Amsterdam
	020-6369070

	Schoonmaakbedrijf Meerwijk
	St. laurensdreef 11
	Utrecht 
	030-2624801

	Schoonmaakbedrijf Victoria
	Robbenkoog 15
	Alkmaar
	072-5612442

	Service Plan NL
	Hulswitweg 8
	Haarlem
	023-5183400

	Coppejans Schoonhouders BV
	Centaurusweg 57
	Tilburg
	013-5478484

	AMC Schoonmaak & Gebouwbeheer
	Einsteinstraat 20
	Wijchen 
	024-6414293

	KSD Schoonhouders
	Stormsweg 2F
	Krimpen a/d Ijssel
	0180-540800


De contactgegevens voor potentiële eindgebruikers (autodealers, hotels, grote gebouwen en banken) zitten in een apare bijlage (A). 
XII Facilitaire vakdagen
Op 2 en 3 september 2008 staat in de Americahal in Apeldoorn het onderwerp schoonmaak centraal. Dan vinden namelijk de Vakdagen Schoonmaak plaats. Van 10.00 tot 17.00 uur kunnen professionals die zich bezighouden met schoonmaak, interessante lezingen volgen en een bedrijfs- en productinfomarkt bezoeken.

De Vakdagen Schoonmaak zijn onderdeel van de Facilitaire Vakdagen. Het weekblad Facilitair & gebouwbeheer organiseert de Facilitaire Vakdagen. Tijdens deze vakdagen staat telkens een ander facilitair onderwerp centraal zoals schoonmaak. De Vakdagen Schoonmaak vinden voor de derde keer plaats. 

Lezingenprogramma
Het lezingenprogramma is beide vakdagen een dagvullend programma. Niet alleen keynotesprekers zullen interessante presentaties houden, maar ook deskundigen uit de facilitaire sector en standhouders zullen specifieke schoonmaakonderwerpen toelichten.

Bedrijfs- en productinfomarkt
Op de bedrijfs- en productinfomarkt worden producten en diensten op het gebied van schoonmaak onder de aandacht gebracht. Voor bezoekers hét moment om zich te oriënteren. Voor leveranciers dé ideale gelegenheid om zich te presenteren. En doordat leveranciers de gelegenheid krijgen een lezing te geven, sluiten het lezingenprogramma en de markt perfect bij elkaar aan.

Bron: www.facilitairevakdagen.nl
Bijlage A Contactgegevens potentiële eindgebruikers AM ShineOn

	Bedrijfsnaam
	Telefoonnummer
	Plaats

	Luchthavens 
	
	

	Schiphol
	020-6019111
	Amsterdam

	Eindhoven Airport
	040-2919818
	Eindhoven

	Rotterdam Airport
	010-4463444
	Rotterdam

	Maastricht Airport
	043-3589999
	Maastricht

	Grote gebouwen
	
	

	World Trade Center
	020-5759111
	Amsterdam

	Rabobank Nederland
	030-2160000
	Utrecht

	Fortis
	030-2266222
	Utrecht

	ING Group
	020-5415411
	Amsterdam

	F. van Lanschot Bankiers NV
	073-5483548
	Den Bosch

	Interpolis Verzekeringen NV
	013-4629111
	Tilburg

	Nationale Nederlanden Haagse Poort
	070-5130303
	Den Haag

	Nationale Nederlanden Delftse Poort
	010-5130303
	Rotterdam

	IND 'Pharos'
	023-8889999
	Hoofddorp

	DWR Waternet
	
	Amsterdam

	Ministerie van OCW (gevestigd in Hoftoren)
	070-4123456
	Den Haag

	Autodealers
	
	

	Audi centrum het Gooi
	035-6264950
	Naarden

	Lexpoint BV
	023-5541455
	Hoofddorp

	Pouw Zaanstad BV
	075-6872500
	Zaandam

	Auto Hoogenboom
	010-2722333
	Rotterdam

	Auto Hoogenboom
	010-4105600
	Rotterdam

	M. de Koning Autobedrijven BV
	010-4599450
	Capelle a/d IJssel

	Auto Maasstad Vlaardingen
	010-4454455
	Vlaardingen

	Ames Autobedrijf BV
	0180-483666
	Ridderkerk

	Wittebrug
	070-3429342
	Den Haag

	Kamsteeg Autoplaza
	071-5794794
	Voorschoten

	Audi Centrum Utrecht
	030-2916373
	Utrecht

	Sanato
	030-6344000
	Houten

	Pon Dealer 
	033-4600900
	Amersfoort

	Auto Lichtstad
	040-2197700
	Son

	Autobedrijf van Mossel Valkenswaard BV
	040-2014125
	Valkenswaard

	Auto Daamen
	0492-535170
	Helmond

	Autobedrijf van Mossel Weert BV
	0495-584584
	Weert

	Audi Centrum Tilburg
	013-7500777
	Tilburg

	Autobedrijf van Udenhout BV
	073-6464444
	Den Bosch

	van Tilburg-Bastianen BV
	076-5787911
	Breda

	Auto Century
	050-8537111
	Groningen

	Autoland van den Brug
	0512-514040
	Drachten

	Hegeman Audi
	024-3817100
	Nijmegen

	Martin Schilder Haarlem
	023-5128128
	Haarlem

	Autohaas BV
	055-5395395
	Apeldoorn

	Vallei Auto Groep Veenendaal
	0318-509999
	Veenendaal

	Ames Autobedrijf BV
	078-6143322
	Dordrecht

	Auto Arena BV
	077-3203040
	Venlo

	Pouw Zwolle
	038-4561300
	Zwolle

	Auto Flevo BV
	0341-460660
	Harderwijk

	Autobedrijf Huijgen
	0320-286060
	Lelystad

	Autobedrijf Jedi
	036-5493100
	Almere

	Automobielbedrijf Maaral BV
	072-5617844
	Alkmaar

	BMW Amsterdam BV
	020-4604690
	Amsterdam

	Jan de Jong BV
	035-6241156
	Hilversum

	van Poelgeest Amstelveen
	020-5032300
	Amstelveen

	Automobielbedrijf Dubbelsteyn BV
	078-6527600
	Dordrecht

	Automobielbedrijf Kalfsbeek Schiedam BV
	010-2462828
	Schiedam

	BMW Den Haag
	010-3017170
	Den Haag

	F.Breeman Auto- motorbedrijven BV
	010-2424000
	Rotterdam

	Hans Severs Alphen a/d Rijn
	0172-422214
	Alphen a/d Rijn

	Ekris Utrecht BV
	030-2713625
	Utrecht

	Jan de Jong Amersfoort BV
	033-4621500
	Amersfoort

	Bert Story 's-Hertogenbosch BV
	073-6217434
	Den Bosch

	NobraCars BV
	0492-530730
	Helmond

	Renova Breda BV
	076-5223549
	Breda

	Renova Tilburg BV
	013-5422133
	Tilburg

	van Laarhoven BV
	040-2901100
	Eindhoven

	Zwartepoorte Roosendaal BV
	0165-576376
	Roosendaal

	Autobedrijf Keram BV
	043-3618555
	Maastricht

	De Maassche Venlo BV
	077-3552333
	Venlo

	Automobielbedrijf Bert Story Nijmegen BV
	024-3719719
	Nijmegen

	Dusseldorp BV
	055-5380380
	Apeldoorn

	Klaas Visser BV
	0320-211911
	Lelystad

	Autobedrijf Oolbekkink BV
	038-4277357
	Zwolle

	Autobedrijf Martinistad
	050-5717273
	Groningen

	Ford Amsterdam (West)
	020-6130727
	Amsterdam

	Ford Amsterdam 
	020-6946802
	Amsterdam

	van Kalmhout Auto Haarlem
	023-5531666
	Haarlem

	Schurer Kamphuis BV
	036-5334500
	Almere

	Ford Utrecht
	030-2619580
	Utrecht

	van de Ree Roosendaal BV
	0165-548161
	Roosendaal

	Ardea Auto BV Dordrecht
	078-6521515
	Dordrecht

	Eindhoven van der Meulen-Ansems
	040-2660166
	Eindhoven

	van Berkel Automobielbedrijven B.V.
	073-6487010
	Den Bosch

	Autobedrijf P. van de Ven Tilburg BV
	013-5943943
	Tilburg

	Autobedrijf van Haren BV
	0478-556100
	Venray

	Autobedrijf L. van den Hombergh
	077-3244300
	Venlo

	Autobedrijf Tigchelaar Breda BV
	076-5281400
	Breda

	Terwindt & Hekking Automobiel MIJ BV
	024-3563244
	Nijmegen

	Ardea Auto BV Den Haag
	070-3041400
	Den Haag

	Ardea Auto BV Rotterdam Noord
	010-2070707
	Rotterdam

	Ardea Auto BV Zoetermeer
	079-3517000
	Zoetermeer

	Kimman Amsterdam
	020-6964949
	Amsterdam

	Land Rover Experience Centre Romijn BV
	070-3012442
	Den Haag

	Land Rover Experience Centre Kimman Haarlem BV
	023-5339069
	Haarlem

	Land Rover Experience Centre BV Utrecht
	030-2881512
	Nieuwegein

	Land Rover Experience Centre Breeland BV
	010-2424500
	Rotterdam

	Land Rover Experience Centre Knoop Breda BV
	076-5714888
	Breda

	Land Rover Centre Jacob Schaap Lelystad BV
	0320-411711
	Lelystad

	Land Rover Experience Centre CITO BV
	040-2901120
	Eindhoven

	Land Rover Experience Centre The Adventure
	073-6446779
	Den Bosch

	Land Rover Experience Centre de Koning Landrover BV
	026-3233344
	Arnhem

	Landus BV
	055-3600061
	Apeldoorn

	Land Rover Centre Zwolle BV
	038-4558855
	Zwolle

	Land Rover Centre Enschede BV
	053-4318112
	Enschede

	Biemond & van Wijk
	0297-324364
	Aalsmeer

	Biemond & van Wijk
	023-5326250
	Haarlem

	Centraal Automobielbedrijven BV
	072-5670400
	Alkmaar

	Stern Auto BV
	020-8510851
	Amsterdam

	Stern Auto BV
	020-3113611
	Amsterdam Z-O

	Autobedrijf Victoria BV
	010-4522322
	Rotterdam

	Automobielbedrijf J. van Dijk & Dochters BV
	010-4460446
	Rotterdam West

	Mercedes Benz Den Haag
	070-3400300
	Den Haag

	Rogam
	0182-696060
	Gouda

	EMA Autobedrijven BV
	040-2562211
	Eindhoven

	EMA Autobedrijven BV
	0492-589589
	Helmond

	Rüttchen Holding BV
	076-5642400
	Breda

	Rüttchen Holding BV
	073-6206200
	Den Bosch

	Sturm Auto BV
	0165-557400
	Roosendaal

	EMA Autobedrijven BV
	077-3245800
	Venlo

	Smeets MB Zuid-Limburg BV
	043-3509900
	Maastricht

	Autoster 
	024-3727374
	Nijmegen

	Autoster 
	026-3636365
	Arnhem

	Wensink
	055-5389389
	Apeldoorn

	Automobiel-en Garagebedrijven de Vries en van Slooten BV
	020-4949000
	Amsterdam

	Autovroon Amsterdam BV
	020-6870700
	Amsterdam

	Kost
	020-6870900
	Amsterdam

	A-Point BV
	020-4301600
	Amsterdam

	Auto Maasstad Rotterdam
	010-4766644
	Rotterdam

	Wittebrug
	070-3429342
	Den Haag

	Hegeman Volkswagen
	024-3817100
	Nijmegen

	Zijm
	026-3522700
	Arnhem

	de Waal Autogroep BV
	0487-597240
	Beneden-Leeuwen

	Autoarena BV
	0478-551300
	Venray

	Wealer
	0475-320035
	Roermond

	Wealer
	045-5280070
	Heerlen

	Volkswagen centrum het Gooi
	035-6264980
	Hilversum

	Hotels
	
	

	Sheraton Amsterdam Airport Hotel&Conference020-
	020-3164300
	Amsterdam

	The Westin Hotel Rotterdam
	010-4302000
	Rotterdam

	Ibis Hotel Amsterdam Airport
	020-5025100
	Amsterdam 

	Dorint Hotel Amsterdam Airport
	020-5400777
	Amsterdam

	van der Valk Hotel Schiphol
	0252-675335
	Amsterdam

	van der Valk 
	0252-219019
	Sassenheim

	van der Valk 
	0180-646900
	Ridderkerk

	van der Valk
	0180-321103
	Nieuwkerk a/d Ijssel

	van der Valk
	015-3104545
	Nootdorp

	van der Valk
	023-5367500
	Haarlem

	van der Valk
	040-2116033
	Eindhoven

	van der Valk Princeville
	076-5226055
	Breda

	van der Valk
	0252-675335
	Duiven

	van der Valk 
	043-3873500
	Maastricht

	van der Valk
	077-3544141
	Venlo

	van der Valk
	0475-391491
	Roermond

	van der Valk Theaterhotel Almelo
	0546-803000
	Almelo

	NH kantoor 
	035-6299299
	Hilversum

	Golden Tulip Benelux & Scandinavia
	033-2544800
	Amersfoort

	Holiday Inn Amsterdam
	020-6462300
	Amsterdam

	Crowne Plaza Amsterdam Schiphol
	023-5650000
	Hoofddorp

	Holiday Inn Eindhoven
	040-2358235
	Eindhoven

	Eden Hotel Group
	020-5205500
	Amsterdam

	Eden Babylon 
	070-3814901
	Den Haag

	Golden Tulip Leiden
	071-4083500
	Leiden

	Golden Tulip Bel Air
	070-3525354
	Den Haag

	Tulip Inn
	010-4134790
	Rotterdam

	NH Hotel Capelle a/d Ijssel
	010-4564455
	Capelle a/d IJssel

	NH Naarden
	035-6951514
	Naarden

	NH Utrecht
	030-2977977
	Utrecht

	NH Zandvoort
	023-5760760
	Zandvoort

	Carlton Hotel Collection
	030-2415655
	Utrecht

	Carlton Beach Hotel
	070-3541414
	Scheveningen

	Hotel Okura
	020-6787111
	Amsterdam
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